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Commerce extérieur américain :
d’ou vient, ou va le déficit ?*

Elizabeth Kremp
Jacques Mistral**

Le 22 septembre 1985, les ministres des Finances des cinq grands
pays industrialisés ont reconnu la surévaluation du dollar et la néces-
sité d’une intervention coordonnée des banques centrales. C’est un pro-
fond changement d’attitude de la part des Etats-Unis. Au moment ou
le déficit prévisionnel de la balance commerciale américaine s’éléve a
130 milliards de dollars pour 1985, les moyens pour restaurer I’équili-
bre suscitent de vives controverses : pour certains, le retour 4 une plus

juste parité est suffisant ; pour d’autres, seule une politique industrielle

permettra de sortir de I’'impasse ; pour d’autres enfin, le protection-
nisme serait la réponse appropriée. Cet article propose une analyse
rétrospective des échanges extérieurs des Etats-Unis et une extrapola-
tion des tendances récentes sous plusieurs hypothéses de politique
économique.

L’aggravation du déficit extérieur américain constitue aujourd’hui I’un des sujets
de préoccupation majeure a I’échelle internationale. La vigueur de la reprise aux
Etats-Unis en 1984, la progression modérée de la demande mondiale et la revalori-
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sation du dollar constituent les explications conjoncturelles les plus significatives.
Au-dela de ce constat apparemment simple et robuste, 1’évaluation de la compétiti-
vité de I’économie américaine souléve toutefois des questions pressantes. Les Etats-
Unis souffrent-ils d’un processus durable de « désindustrialisation » ? ou bien au
contraire la reprise est-elle le signe d’une revitalisation en profondeur de I’indus-
trie ? Les travaux disponibles aux Etats-Unis ont nourri & cet égard une vive contro-
verse. Deux théses principales sont en présence 1.

Une premiére analyse caractérise les tendances du commerce extérieur américain
depuis les années soixante-dix comme un processus d’adaptation vers une spéciali-
sation dans les industries de haute technologie [7]. Ce mouvement a été dans un pre-
mier temps appuyé par la dévaluation du dollar [4] ; il est en revanche freiné, depuis
trois ans, par la réévaluation de la monnaie [24] ; mais, au total, les facteurs con-
joncturels suffisent 4 expliquer la détérioration récente de la balance américaine [13],
si bien qu’une politique macroéconomique avisée est nécessaire et suffisante pour
opérer un rééquilibrage de la balance et contribuer ainsi & un « atterrissage en dou-
ceur » de I’économie américaine [28].

Une seconde série de travaux développe une interprétation plus pessimiste de la
compétitivité américaine. Un travail récent [12] synthétise les inquiétudes que peu-
vent faire naftre la stagnation prolongée de la productivité par rapport aux princi-
paux concurrents, 1’érosion des positions sur les marchés national et mondial, et
surtout le durcissement de la concurrence méme dans les produits de haute techno-
logie [2]. De nombreux observateurs dans les milieux administratifs [17], académi-
ques [6], journalistiques [9], [10] jugent en conséquence que les risques d’un déclin
industriel sont profondément enracinés. :

On congoit donc que le terme de « compétitivité » — peu employé outre-atlantique
jusqu’a une date récente — ait suscité une large curiosité. Des recherches universi-
taires [31], les services de ’administration [17], le gouvernement lui-méme, & tra-
vers la « Commission sur la compétitivité industrielle » présidée par M. Young [36],
le Congrés a travers ses auditions déploient d’intenses efforts pour mieux cerner les
contours d’une question dont on sait les nombreux aspects et donc la complexité.

C’est dans ce contexte que I’on doit situer ’intense débat sur la mise en ceuvre
d’une « politique industrielle » [5], de politiques de recherche et développement [29]
et plus concrétement celui sur la politique commerciale (bien-fondé d’une suppres-
sion rapide des auto-limitations, accés au marché japonais, controverses avec les
Européens sur les subventions) ; 4 ’automne 85, la question perd son caractére aca-
démique avec les pressions tous les jours plus vives du Congrés en faveur de mesu-
res protectionnistes.

1. Voir a ce sujet la note de lecture publiée par les deux auteurs dans Ia précédente livraison de la méme revue : « Deux
théses sur la compétitivité de I'industrie américaine » [21].
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Le présent article traite, dans cette perspective, des échanges extérieurs. Il est orga-
nisé en trois parties. Une étude descriptive des échanges extérieurs est d’abord pro-
posée, principalement fondée sur une exploitation de la banque de données
CHELEM 2 et mettant en particulier I’accent sur les produits de haute technolo-
gie ; ensuite une étude économétrique permet d’examiner la stabilité ou la transfor-
mation des relations explicatives des exportations et des importations ; enfin les évo-
lutions conjoncturelles sont analysées par rapport a ces deux grilles de lecture.

Commerce extérieur : des résultats ambigus

L’analyse des échanges extérieurs sera menée en deux étapes. Elle comporte d’abord
quelques indications sur la part des Etats-Unis dans le commerce mondial ; la spé-
cialisation nord-américaine dans les produits de haute technologie est ensuite étu-
diée plus en détail.

Parts de marché : un « retour a la normale » ?

Du lendemain de la guerre au début des années soixante, les Etats-Unis occupent
une place exceptionnelle dans I’économie mondiale. Leur puissance industrielle rela-
tive est 3 son apogée ; leur commerce extérieur en porte la trace manifeste. Trois
indications sont utiles pour cadrer les évolutions ultérieures : la part détenue sur
le marché mondial des produits manufacturés, d’abord, est au plus haut, prés de
25 % au début des années cinquante ; le recours aux importations de produits manu-
facturés ensuite, est des plus réduits, moins de 5 % de la demande interne, situation
d’ol I’on retiendra souvent 1’idée d’une économie peu ouverte ; I’excédent manu-
facturier, enfin, en progression réguli¢re depuis la fin du XIX® si¢cle, est & son som-
met, le taux de couverture étant au début des années cinquante de Pordre de
300 % [25].

Les progrés spectaculaires de ’industrie américaine pendant la guerre, son avance
technologique et I’échelle de sa production, le caractére dévasté des systémes pro-
ductifs européens et japonais suffisent A situer ces résultats dans leur contexte, ils
ne pouvaient &tre que provisoires. Un repli des positions américaines était inévitable
du fait méme de la diffusion de la croissance : repli sur les marchés mondiaux, lente
pénétration des importations sur le marché intérieur, réduction du taux de couver-

2. La banqu_e de données CHELEM (Comptes harmonisés sur les échanges et I’économie mondiale) comporte une base
Commerce international, qui fournit une couverture mondiale des échanges sur la période 1967-1983 (voir annexes 1
et 2 pages 35-36-37). '




GRAPHIQUE 1

Part des Etats-Unis dans les exportations et importations mondiales de produits
manufacturés.
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Source : CEPII, Banque de données - CHELEM Commerce international, réseau harmonisé.

ture marquent ainsi les années cinquante et soixante. Faut-il alors parler de « retour
alanormale » ? ou bien de « dégradation tendancielle de la compétitivité » ? L’exa-
men des évolutions enregistrées depuis la fin des années soixante illustre en tous cas
I’ambiguité de ce mouvement de repli (graphique 1). Les deux interprétations alter-
natives que I’on peut donner de 1’évolution des parts de marché le montrent bien :

* si ’on compare d’abord de maniére un peu brutale la place des Etats-Unis dans
les échanges mondiaux en 1967 et en 1983, on constate que la part des exportations
américaines a diminué de 16,5 % & 12,8 %, tandis que celles des importations a
augmenté de 12,4 % 2 15,2 %. Comme on I’a noté, la diminution relative des expor-
tations est un phénomeéne amorcé dés le milieu des années cinquante ; I’augmenta-
tion relative des importations est plus récente et s’accélére depuis 1980. Mais ces
chiffres extrémes reflétent simultanément des tendances de long terme et des évolu-
tions cycliques ;

* si I’on adopte en effet une vue plus sensible aux évolutions cycliques, un dia-
gnostic distinct se dégage de ces mémes graphiques. Privilégiant I’impact de la déva-
luation du dollar, on notera alors le redressement intervenant, de maniére heurtée,
aprés 1972 : pour les produits manufacturés, amélioration de la part du marché a
I’exportation de 13 & 14 % en 1981, réduction du poids dans les importations mon-
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diales de 14,5 % a 11,5 % en 1980. Ainsi la tendance lourde a la dégradation semble-
t-elle stoppée durant les années soixante-dix. Comment situer alors la détérioration
spectaculaire de ces ratios durant les années quatre-vingts ?

Compte tenu du profil heurté de la conjoncture aux Etats-Unis et dans le reste
du monde dans les années récentes, il est dés maintenant utile de comparer la dégra-
dation du solde manufacturier et le différentiel de croissance (tableau 1). Décompo-
sant ainsi la variation du solde entre les composantes export et import, il semble
que ’aggravation s’explique principalement par la forte pénétration du marché inté-
rieur. De fait, le solde des échanges de produits manufacturés s’est dégradé de prés
de 80 milliards entre 1981 et 1984. Une forte baisse des exportations amorce cette
détérioration la premiére année ; en revanche, sur I’ensemble de la période, la baisse
du niveau des exportations n’explique que 12 % de cette évolution ; la forte péné-
tration des produits étrangers sur le sol américain explique donc au total 88 % de
’aggravation du déficit. Il sera particulitrement intéressant d’étudier dans la partie
économeétrique si le boom des importations s’explique par une plus grande sensibi-
lité de celles-ci aux prix.

TABLEAU 1

Echanges de produits manufacturés américains

Contributions Taux de croissance
a la variation de la annuel
balance commerciale du PIB réel
Total
Expor- Impor- Expor- Impor- OCDE Tind
Solde tations tations tations tations | moins les Etats-Unis
Etats-Unis
e en % de la variation
en milliards de dollars du solde en %
Niveau en 1981 11,8 154,3 142,5
Variation 82/81 - 16,1 — 14,6 1,5 90,7 9,3 0,9 - 2,1
Variation 83/82 | — 26,7 - 13 19,4 27,3 72,7 2,0 3,7
Variation 84/83 - 47,4 10,7 58,1 — 22,6 122,6 3,5 6,8
Variation 84/81 - 90,2 - 11,2 79,0 12,4 87,6 2,1 2,7
Niveau en 1984 | — 78,4 143,1 221,5

Sources : — Economic Report of the President — février 1985.
Les exportations sont « fas » et les importations « customs ».
— Perspectives économiques de I’OCDE - décembre 84 pour I’évolution des PIB (taux de change de 1982).




TABLEAU 2

La position des Etats-Unis sur différents marchés importateurs *
En pourcentage

Varijation | Variation | Variation

1967 |de67273|de73281 |de8lags| 1983
Canada 76,9 - 3,2 - 0,9 - 1,7 71,1
CEE 4 8 11,5 - 4,1 1,2 - 0,7 7,8
Autres OCDE 9,6 - 23 2,3 - 1,1 8,6
Japon 36,4 - 6,6 5,0 1,2 36,0
OPEP 23,1 - 7,1 - 1,3 - 2,6 12,1
Amérique latine 41,1 - 5,1 6,6 — 4,5 38,0
Asie en développement rapide 17,0 0,5 -03 1,6 18,8
Autres PVD 14,3 — 4,2 2,7 -0,3 12,5
Est 8,4 - 2,5 0,8 0,9 7,5
Total 16,5 -39 1,6 - 14 12,8

* Part des exportations des Etats-Unis dans les importations des différentes zones, pour les produits manufacturés.
Source : CEPII, Banque de données CHELEM - Commerce international, réseau harmonisé.

Quant aux exportations, il est intéressant d’étudier par sous-périodes la part des
exportations américaines sur les principaux marchés (tableau 2) : les années récentes
(1981 4 1983) constituent sous cet angle un retour en arriére, annulant les gains enre-
gistrés entre 1973 et 1980. Plus précisément, la position américaine se détériore sur
tous les marchés des pays OCDE excepté le Japon. La détérioration est particuliére-
ment notable sur les marchés de POPEP (— 2,6 points de pertes de part de marché
entre 1981 et 1983), et I’Amérique latine (- 4,5 points). Ainsi les exportateurs amé-
ricains sont doublement pénalisés sur ces derniers marchés. Premiers fournisseurs
de ces pays, non seulement ils subissent de plein fouet ’arrét brutal de la croissance
des importations sud-américaines, mais la hausse du dollar fait qu’ils ne peuvent
maintenir leur position relative (encadré).

Structure des exportations stable,
bouleversements sur le marché intérieur

Deux traits se dégagent de
Panalyse géographique des échan-
ges : une relative stabilité des grands
débouchés 4 ’exportation, une rapi-
de redistribution des cartes sur le
marché intérieur.

La structure des exportations amé-
ricaines de produits manufacturés
d’abord n’a pas connu de profonds

bouleversements entre 1967 et 1983.
On peut cependant opposer la décen-
nie soixante-dix a la décennie quatre-
vingt sur un point. La premiére est
caractérisée par la position encore
dominante mais en déclin du débou-
ché canadien, tandis que le marché
sud-américain et le marché européen
depuis 1973 deviennent des marchés
plus importants pour les exportateurs

10
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américains. Un mouvement inverse
se produit au début de la décennie
quatre-vingt. Ces mouvements res-
tent de faible ampleur. Enfin, la part
relative des exportations de produits
américains vers 1’Asie du sud en
développement rapide ne cesse de
progresser passant de 3 a2 8 % du
marché 4 I’exportation.

Les bouleversements concernant le
partage du marché intérieur, ont été
plus importants. Le Japon se distin-

gue des autres pays OCDE en deve-
nant le premier fournisseur du mar-
ché américain (prés du quart du mar-
ché) ; par contre I’ensemble des
autres pays OCDE est en perte de
vitesse, leur part chutant de 70 % en
1967 2 47 % en 1983 ; I’Europe perd
13 points, le Canada 7. Comme celle
du Japon, la progression de la zone
Asie en développement rapide est
remarquable, de 5 % en 1967 4 15 %o
des importations américaines en
1983.

Structure géographique des importations de produits manufacturés

des Etats-Unis.
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GRAPHIQUE 2

Solde des échanges de produits manufacturés des Etats-Unis par zones *

En milliards de dollars
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* Annexe 1 pour la définition précisc des zones géographiques.

Source : CEPII, Banque de données - CHELEM Commerce international, réseau harmonisé.

En fait, au-dela du jeu des tendances lourdes et de cycles prononcés, la deuxiéme
moitié de la décennie soixante-dix voit s’amorcer un changement majeur dans la
nature de la concurrence  laquelle sont confrontés les Etats-Unis. En termes de parts
de marché aussi bien que de soldes (graphique 2), sur les marchés tiers autant que
sur le marché intérieur, ce sont essentiellement les relations avec le Japon et les pays
dynamiques du sud-est asiatique qui sont 2 I’origine de la vive détérioration de posi-
tions américaines :

12
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e vis-3-vis de I’ Amérique latine, par exemple le solde bilatéral reste positif jusqu’en
1983. Le repli des positions observé entre 1981 et 1983 (tableau 2) conduit a insister
sur la sensibilité nouvelle des exportations vers I’Amérique latine aux variations de
la compétitivité. Ainsi, au-dela des effets volume liés 4 la crise de I’endettement,
on peut souligner le caractére progressivement plus ouvert de la concurrence sur des
marchés considérés il y a peu comme une quasi chasse-gardée ;

» les relations avec les pays d’Asie sont de nature différente. Le solde américain
vis-a-vis de ces pays est négatif et se dégrade tout au long de la période : c’est donc
un phénoméne de long terme qui, dans la période récente, se prolonge vis-a-vis du
Japon et s’aggrave vis-a-vis des pays d’Asie en développement rapide.

Au total donc, ’économie américaine est désormais soumise 4 de nouvelles con-
currences géographiques : quelles spécialisations par produits accompagnent ces chan-
tements de position ? C’est ce que I’on examinera maintenant en se concentrant sur
les produits de haute technologie.

Haute technologie : spécialisation ancienne, nouvelles concurrences

L’intérét porté au commerce des produits de haute technologie est compréhensi-
ble. Leur importance est déterminante en matiére stratégique ; ils incorporent une
partie substantielle de travail qualifié, a productivité élevée et haut revenu. Il parait
en conséquence intéressant d’aborder les tendances récentes du commerce extérieur
américain comme le prolongement d’un processus continu de spécialisation dans les
industries de haute technologie. L’examen des informations pertinentes & cet égard
livre une conclusion ambigiie : si I’avantage comparatif dans les produits de haute
technologie reste manifeste, la compétitivité de I'industrie américaifne n'en est pas
moins menacée. Tels sont les deux points que I’on examinera successivement.

Deux arguments sont usuellement utilisés pour illustrer la puissance des Etats-Unis
dans les industries de haute technologie :

e un graphique spectaculaire, d’abord, est souvent produit pour étayer I’idée d’une
spécialisation dans les produits de haute technologie. De 1967 a 1981, il représente
a I'image des ailes du Concorde, un excédent croissant de 5 a 35 milliards de dollars
pour les produits haute technologie, un déficit de 0 a 20 milliards pour les autres
produits manufacturés (graphique 3). Quelle meilleure illustration donner d’une inser-
tion internationale équilibrée, reposant sur I’abandon de secteurs dans lesquels 1’éco-
nomie a un désavantage comparatif pour s’engager au contraire activement dans
ses domaines d’excellence ? On illustrerait ainsi la flexibilité de I’économie, sa capa-
cité d’adaptation aux nouvelles conditions de la concurrence mondiale. Dans cette
perspective, il est sans doute justifié d’interpréter la détérioration des soldes inter-

13



venant en 1982/1983 comme une pause attribuable 1 encore 2 des facteurs conjonc-
turels ;

® une seconde idée est relative 3 la composition du commerce américain. C’est
une tendance générale parmi les pays industrialisés que le poids de ces produits dans

GRAPHIQUE 3

Comparaison des soldes pour les produits haute technologie et pour les autres
produits manufacturés.*

En millions de dollars
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HT2 et MANZ donnent une autre répartition des produits manufacturés en deux sous-ensembles, avec une définition
Plus large des produits haute technologie ; Ia définition précise de HT1 et HT2 est fournic en annexe 2.

Source : CEPII, Banque de données - CHELEM Commerce international, réseaux déclarant export et import.
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le total des échanges soit réguliérement croissant, a I’importation comme a ’expor-
tation ; c’est une facon de vérifier le dynamisme particulier de ces compartiments
du marché mondial, en particulier aprés 1973 dans une période de croissance ralen-
tie. Dans ce contexte, la position américaine est tout & fait éminente. La part des
produits haute technologie est, pour les Etats-Unis continiiment supérieure a I’ex-
portation et inférieure & Pimportation & celles des autres grands pays ; alors que
ces ratios sont de I’ordre de 25 4 30 % au Japon, en RFA et en France, a I’exporta-
tion comme a ’importation, ils se situent a 45 % pour le premier et a 22 % pour
Ie s;cond aux Etats-Unis ; tous deux, enfin, augmentent en 1982 et 1983, selon des
tendances approximativement paralléles 3.

D’autres indicateurs conduisent toutefois A une évaluation plus prudente de la com-
pétitivité américaine en matiére de haute technologie. Le premier d’entre eux est la
part du marché mondial : malgré certains brillants succes mentionnés plus haut, celle-
ci a connu un délin continu ; prés de 30 % des exportations de 'OCDE au début
des années soixante, 22 % approximativement a la fin des années soixante-dix, ce
résultat est la contrepartie de la performance japonaise (dont la part augmente de
7 &4 12 %) alors que les positions européennes (1/3 des exportations pour le total
des trois grands pays) sont a peu prés stables. Il est intéressant de noter que ces ten-
dances, apparemment assez réguliéres depuis vingt ans, se sont toutefois modifiées
rapidement au début des années quatre-vingts : stabilisation de la part japonaise,
repli de trois grands pays européens, augmentation de la part des Ftats-Unis : celle-
ci tient-elle a un effet prix (revalorisation des exportations américaines en période
de hausse du dollar) ou traduit-elle un nouveau dynamisme industriel ? Il est diffi-
cile de trancher a ce niveau (absence de décomposition détaillée fiable prix/volume).
D’autres indicateurs vont permettre de dégager un jugement moins ambigu.

Reprenons dans ce but le graphique « en ailes de Concorde ». Le départ qu’il éta-
blit entre excédent en matiére de haute technologie et déficit dans les autres indu-
tries est-il typique des pays industrialisés ? Cette évolution symétrique est-elle bien
le signe d’une grande flexibilité ? ou bien traduit-elle un engagement finalement limité
des Etats-Unis dans les industries oi I’avantage comparatif est le plus net ? un repli
excessif dans les industries olt I’avantage comparatif des pays industrialisés n’a pas
encore disparu ? C’est dans cette seconde direction que font clairement pencher deux
types d’indicateurs :

e examinons d’abord les soldes des principaux pays en distinguant trois catégo-
ries de produits : haute technologie au sens strict, autres produits a technologie avan-
cée, produits manufacturés traditionnels (graphique 4). La spécificité de la spéciali-
sation des Etats-Unis apparait alors nettement. La position américaine est, en ten-

dance, a peu prés équilibrée alors que le Japon, la RFA et dans une moindre mesure

3. Un examen plus précis de ces résultats comparés sera présenté dans le prochain numéro de cette revue [20].
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GRAPHIQUE 4

Comparaison des soldes de

produits manufacturés pour cinq pays (haute,

basse intensité technologique *).
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En millions de dollars
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Source : CEPII, Banque de données - CHELEM Commerce international, réseau harmonisé.

la France, dégagent des soldes excédentaires importants dans les produits de moyenne
intensité technologique. Un déficit massif caractérise les échanges américains de pro-
duits manufacturés traditionnels ; la France et le Royaume-Uni jusqu’en 1978 ont
une position approximativement équilibrée, alors que la RFA et le Japon ont des
excédents modestes pour la premiére, massifs pour le second ;

¢ procédons 4 une comparaison internationale plus exacte en normant les soldes
observés en les déflatant soit par le commerce total de produits manufacturés du
pays, soit par son PIB. Trois observations s’en dégagent (graphique 5) :

— d’abord, la performance japonaise apparait sous un jour spectaculaire, a la fois
par la rapidité des progrés enregistrés depuis plus de quinze ans et par la place — la
premiére — désormais occupée sans conteste ;
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GRAPHIQUE 5

Solde des produits haute technologie pour les cing grands pays industrialisés.

a) Pour chaque pays le solde est rapporté 4 sa demi somme des échanges
de produits manufacturés.

En % -

Japon

Etats-Unis

Iles
Britanniques
0 T T T T T T ™ T T T Al T v al
1967 69 71 73 75 77 79 81 83
b) Pour chaque pays le solde est rapporté au pib.
=
3 4
A Japon
2,54
2
1,5 4
1
Iles

Britanniques

1967 69 71 73 75 71 79 8l 83

Source : CEPII, Banque de données CHELEM - Commerce international, réseaux déclarant export et import.
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— les positions européennes sont diverses ; 1’Allemagne a des résultats bien supé-
rieurs & ceux du Royaume-Uni ou de la France ; les soldes, rapportés au montant
des échanges, se dégradent (sauf pour la France) ; rapportés au PIB, les indicateurs
sont en revanche approximativement stables (on rejoint ainsi les observations sur
les parts de marché) ;

— selon cette présentation, la position privilégiée des Etats-Unis dans le domaine
des produits haute technologie s’estompe largement ; pour la définition la plus res-
trictive, un repli trés régulier s’impose tendanciellement depuis 1967 et se poursuit
dans la période récente, au-dela des fluctuations cycliques assez prononcées ; compte-
tenu de I’ouverture croissante de I’économie américaine, le méme ratio rapporté au
PIB ne fait pas apparaitre de tendance claire et c’est son niveau modeste — entre
le Royaume-Uni et la France — qui frappe surtout. Si’on adopte la définition plus
large des produits haute technologie, I’image se détériore puisque la performance
américaine est, en premiére approximation, la moins favorable des cinq pays.

De ces observations se dégage I’idée que I’alourdissement du déséquilibre exté-
rieur américain déborde les seuls aspects conjoncturels : un probléme de spécialisa-
tion industrielle apparait depuis la fin des années soixante. Certains ont mis en avant
a cet égard le rétrécissement excessif de la base industrielle, un phénoméne de « dés-
industrialisation ». C’est un fait que la quasi-stagnation de la productivité dans le
secteur manufacturier pendant plus d’une décennie introduit un handicap majeur
par rapport aux autres pays, que la dévaluation du dollar n’aurait pas suffi a com-
penser. D’un autre c6té, on peut aussi avancer I’hypothése que ’allocation des res-
sources dans les produits de haute technologie ol I’avantage comparatif américain
est le plus net, a été en fait insuffisante. Mais la question que posent les évolutions
les plus récentes est de savoir si ces tendances se sont aggravées au début des années
quatre-vingts. L’analyse économétrique que I’on va maintenant présenter aboutit
a cet égard a une réponse négative.

Les élasticités du commerce extérieur américain : stabilité ou
changement

Les équations de commerce extérieur ont fait I’objet d’études extensives [19]. La
raison en est bien compréhensible. Ces équations ont un réle central dans les modé-
les macro économiques ; les effets qu’elles véhiculent ont une influence déterminante
sur la conjoncture ; dans les périodes de déséquilibre de la balance ou face a la pers-
pective d’une dévaluation, elles sont le guide le plus siir pour étudier les effets de
la conjoncture sur les échanges et le solde extérieur. Deux études de ce type ont eu
un retentissement considérable :

* H.S. Houthakker et S. Magee [16] ont montré dés 1969 que ’excés de I’élasticité-
revenu a I’importation par rapport a celle d’exportation placait les Etats-Unis dans
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une position de déséquilibre extérieur tendanciel, & moins que leur croissance ne soit
plus faible qu’a I’étranger ou que la parité de la monnaie ne soit tendanciellement
dévaluée. '

¢ R. Lawrence [24] tout récemment a tenté d’établir sur une base solide I’hypo-
thése d’apreés laquelle les Etats-Unis ne souffraient pas d’une détérioration structu-
relle de leur compétitivité parce que les équations économétriques estimées sur la
période 1964/1980 rendaient fidélement compte des évolutions observées au début
des années quatre-vingts.

Ces deux théses sont-elles contradictoires ? Dans le prolongement de I’étude des-
criptive, Pestimation de ces élasticités est donc un outil précieux pour décomposer
les facteurs de la compétitivité liés aux variations de prix et ceux liés aux paramétres
structurels.

Modéle et données

Le modéle estimé a une structure tout a fait typique, il s’inscrit dans le prolonge-
ment d’une littérature bien établie [14], [16], [18]. Les équations testées sont expri-
mées sous forme logarithmique, ce qui permet une interprétation simple des para-
meétres estimés sous forme d’élasticités-revenu (de court terme et de long terme) et
d’élasticités-prix.

Elles s’écrivent :

importations en volume = f (production potentielle en volume, tensions sur les
capacités de production, effets compétitivité)

exportations en volume = f (demande internationale en volume, tensions sur les
capacités de production, effets compétitivité).

La question posée est tournée vers 1’étude de la conjoncture récente ; la spécifica-
tion des décalages est, comme I’ont établi de nombreux travaux, une question pri-
mordiale, en ce qui concerne la qualité des estimations économétriques et I’interpré-
tation des faits les plus récents. Dans ce travail, des données trimestrielles sur les
échanges de produits manufacturés sont utilisées, et le modéle doit distinguer
élasticité-revenu de court terme et de long terme. L’encadré résume les caractéristi-
ques des données utilisées.

On notera que plusieurs types d’indicateurs de compétitivité peuvent &tre utili-
sés : prix 4 ’exportation, prix & I’importation, prix de gros, prix du PIB et cofits
unitaires de travail. Les résultats sont relativement homogénes quel que soit I’indi-
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Présentation des données trimestrielles
utilisées pour 1’économétrie

Sources principales :
— Survey of Current Business (a)
— FMI (IFS) (b).

Période : _
— 1966 : 1 / 1984 : 4 (ou 1984 : 3).

Définitions des données :

— exportations et importations de
biens durables en volume, au prix de
1972 - Source (a)

— PIB en volume, au prix de 1972 -
Source (b)

— PIB potentiel en volume, calculé
en interpolant le PIB de sommet a

sommet. Les sommets sont : 57 :
3/59:2/66:1/73:1/78:4
/ 84: 4.

— demande internationale : impor-
tations mondiales en volume au prix
de 1980. Source (b).

— prix et cofits relatifs :

e prix de gros de I’industrie manu-
facturiére - Source (b).

¢ prix des importations mondiales -
Source (b).

e coflit unitaire relatif de main-
d’czuvre des Etats-Unis - Source (b).
¢ prix des exportations et des impor-
tations de biens durables - Source (a).

cateur utilisé. Nous présentons donc les principaux résultats en utilisant deux indi-
cateurs de prix 4 :

— a 'importation, le rapport prix de gros dans 1’industrie américaine sur prix des
importations américaines de produits manufacturés ;

— & I’exportation, le rapport prix a I’exportation de produits manufacturés améri-
cains sur prix des importations mondiales.

L’étude tente maintenant de répondre & trois questions :
— y-a-t-il eu stabilité ou modification des élasticités sur la période étudiée ?

Dans ce but, les tests seront systématiquement effectués sur les périodes 1967 :
1/1975:4,1967 : 1/ 1980 : 4, 1967 : 1/ 1984 : 4, 1976 : 1 / 1984 : 4.

— les forts mouvements de taux de change ont-ils conduit 4 une variation des
élasticités-prix et/ou 3 une modification du profil de retard de ces élasticités-prix ?
Par exemple, la forte pénétration des produits étrangers sur le marché américain

4. Ensuite, pour permettre une comparaison plus directe des élasticités-prix & ’exportation et 4 I'importation, la méme
variable de compétitivité prix a été également utilisée dans les équations d’exportation et d’importation : le coit unitaire
relatif de main-d’ecuvre des Etats-Unis. On peut ainsi comparer Ia réaction des importations et des exportations 3 la
modification de ce méme indicateur ; on ignore cependant le comportement des exportateurs et des importateurs dans
la fixation de leurs prix ; implicitement on suppose qu’ils ont tous le méme comportement ; ce point sera réexaminé
détail dans une phase ultérieure.
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s’explique-t-elle par une réaction plus vive ou plus rapide que dans le passé, a la
hausse relative du prix des importations ?

— les importations sont-elles (dans le prolongement d’observations effectuées dans

la partie descriptive) plus sensibles aux variations de prix que les exportations ? ou

réagissent-elles plus rapidement ?

Importations : une plus grande sensibilité aux variables conjoncturelles
La longueur des retards et leur profil sont d’abord étudiés. Le tableau 3 résume

les principaux résultats sur la période 1967-80 et permet de tirer les enseignements
suivants :

TABLEAU 3

Principaux résultats - équations d’importation de produits manufacturés
sur la période 67-4—80-4 *

Indi- 5
PIB | ca- Rapport de prix PG/PM **
s po- [teur { Cons-
Périodes ien- | de | tante L |[SER{DW
tiel |ten- 0 -1 (-2 -3 (~-4-5/-6[-7
sion
67.4/804 | 24 (23| - 16,0 - 0,8 1,2 0,4/6,2 (1,31
13,364 1(- 68)|(- 19| @7
26122|-188(-091} -0, 1,6 0,7{53 (1,62
15,9(7,2)| (- 88)((— 23)[(- 0,1)] @6
29(23(-221|-06] -0,0 04 05105 |0,2 1,0] 4,6 |1,7 3
(18,1)(@.3)|(- 10,6)|(- 29((- 0,2)| 6| GN|6D|0.9
68.2/804) 28123 | -21,2 | — — -03 1,2 0,9[52 1,44
1529|049 (- 92| — — (=08 @G
29(231—-225 — — - 0,3 0,6 | 0,7 1,0(50 (1,45
asn|@.e| (- 9.7 (- 09| 13|20
2923 |-228 | — — -02|-01]/01(03]|04 |06 (1,0/4,8 1,66
(17.9)|(8,2) [(— 10,8) (- 24)|(- LD|2.596,7(6.3)|5,7

* Toutes les équations sont estimées par la méthode des moindres carrés ordinaires
** PG/PM est le rapport du prix de gros de Pindustrie manufacturiére au prix des importations de produits manufacturés.
1. Degré du polynéme 2 ; nombre de retards : 1

’
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— Les chiffres entre parenthéses correspondent au T de Student.

— Le L est égal 4 la somme des élasticités prix (élasticité de long terme).
— Le SER est égal & la valeur de Pécart-type estimé des résidus.

— Le DW correspond au Durbin Watson.
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TABLEAU 4
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Etude de la stabilité d’une équation d’importation de produits manufacturés
sur différentes sous-périodes *

Indi-
PB | o Rapport de prix PG/PM **
- po- | teur | Cons- s
Périodes ten- de tante L PBER DW
tiel | ten- 0 -1 |-2|-3|-4]-5
sion
67.3/80.4 29 22 |-231|-07 |-00 |04 |06 |05 02 1,0 4,7 1,7
94| @0 {(- 1LS) (- 3,H (- 02 |27 3.9 7.9 | (0.9
67.3/84.4 29| 27 (-23(-06|-0,1103 (0,5 |05 03 (1,052 (1,4
47,5)|(10,6) [(— 27,7) [(— 2,9) [(— 1,0} [(2,0) [3,3) k7.2) 1.5
67.3/75.4 35| 2,6 |—284 |- 06 0206 |07 |05 |[—01 [1,3(53 1,9
10,9 6.1 | (- 7.6) (- 1,9 | 1,0 (2,3) B, (47 (- 02)
76.1/84.4 2,1 | 39 (-19,1 0,1 03 |04 |04 |03 0,0 |[1,6 (4,3 [1,9
74 04 ((-14D| O3] 6|1 9) (1,8) 2.5 | O
TABLEAU 5
Etude de la stabilité de I’élasticité-revenu dans 1’équation d’importation *
PIB Rapport de prix PG/PM **
Périodes | po- |Constante T SER| DW
tentiel 0 -1 [ -2|-3|-4]-5
67.3/80.4 2,7 | — 204 - 0,8 - 0;1 0,4 0,6 0,5 0,2 0,8 49| 1,6
L1291 (-3 |(-08) [ 29| 37 |69 | ©D
67.3/84.4 29| —222 - 0,6 - 0,1 0,3 0,5 0,5 0,3 1,0 44| 1,4
@6} (-2839) ((-29 ((-LO) | 20| 33 |72 | (L9
673/754 | 3,1 | —247 | - 07 00| 04 |06 |05 (02| 10 55 1,7
- 1(10,3)| (- 7.8 | (- 2,0) on|On| 26 | @GN} 03
76:1/84.4 28| -21,9 -03 0,1 0,3 0,4 0,3 0,2 1,0 4,8 1,3
43)( (- 199 | (=06 | 06 (@D )| 14 |27 |06 ’

* Toutes les équations sont estimées avec la méthade des moindres carrés ordinaires.
** PG/PM est le rapport du prix de gros de I'industrie manufacturiére au prix des importations de produits manufacturés.

Le degré du polynéme de retard est de 3, et le nombre de retards

— Les chiffres entre parenthéses correspondent au T de Student.
— Le L cst égal & la somme des élasticités-prix (élasticité de long terme).
— Le SER est égal & la valeur de Pécart-type estimé des résidus.
— Le DW correspond au Durbin Watson.

: 5.

— les importations réagissent avec retard aux variations de prix ; la qualité de la
régression est d’autant meilleure que le retard introduit est important 3 ;

5. Sans qu’on puisse bien expliquer le phénomeéne, I'influence des prix dans les premiers trimestres est toujours négative.
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— de nombreux profils de retard ont été testés ; dés que le nombre de trimestres
est important, quel que soit le degré du polyndme choisi, la somme des élasticités-
prix est proche de 1 ;

— de méme, les élasticités-revenu de long terme et de court terme ne sont pas modi-
fiées par la forme du profil de retard, dés lors que le nombre de retards introduit
est suffisamment important.

Dans un second temps, la stabilité des élasticités est étudiée en procédant & une
méme régression sur plusieurs périodes différentes (67/75 ; 67/80 ; 67/84 ; 76/84)
(tableau 4). La forme de la régression correspond & un polyndéme de degré 3 et inclut
5 retards. Deux dates de ruptures sont donc testées : 1975 : 4 et 1980 : 4, et un test
statistique (test de Chow, annexe 3) est réalisé pour évaluer la stabilité ou la non
stabilité des paramétres estimés.

En prenant d’abord comme date de rupture 1975 : 4, le test indique que les para-
métres sont différents sur les deux sous périodes : 67 : 3/75 : 4 et 76 : 1/84 : 4.
En effet, les élasticités prix sont plus fortes sur la période 76 : 1 / 84 : 4 que sur
la période 67 : 3 / 75 : 4 ; la vitesse d’ajustement est plus rapide puisque sur la période
récente, ’élasticité-prix est positive dés la premiére période. Ainsi, les importations
réagissent plus fortement et plus rapidement aux variations de prix que
précédemment.

Les élasticités-revenu enregistrent un effet de ciseau intéressant mais dont I’inter-
prétation est délicate. Alors que 1’élasticité-revenu de long terme (par rapport au
PIB potentiel) fléchit de 3,5 4 2,1 d’une sous-période a 1’autre, 1’élasticité de court
terme (par rapport a ’indicateur de tension) passe de 2,6 4 3,1. Cet effet est difficile
a expliquer et il n’est pas possible de savoir si un phénoméne compense 1’autre. Pour
lever cette incertitude, une équation encore plus simple a été estimée sur les trois
sous-périodes : les deux variables de revenu (potentiel et conjoncturel) y sont rem-
placées par une seule : le PIB (tableau 5). Le premier enseignement est que la dis-
tinction précédemment faite entre effets de court terme et de long terme améliore
la qualité de la régression : c’est ce que montre en particulier la statistique de Dur-
bin Watson.

En utilisant la seule variable PIB, le test de Chow (annexe 3) permet ensuite de
conclure a la stabilité des élasticités-revenu. Le phénoméne de ciseau noté ci-dessus
doit donc s’interpréter comme un effet de compensation plus que comme une perte
de compétitivité structurelle. Les importations sont plus sensibles sur la période
récente aux variations de court terme, mais on ne peut sans précaution en déduire
de conclusion quant & la compétitivité structurelle de I’économie.
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Exportations : invariance des déterminants dans la période récente

Le tableau 6 résume les principaux résultats concernant I’équation d’exportation,
estimée en utilisant comme indicateur de compétitivité prix, le rapport prix a ’ex-
portation de produits manufacturés sur prix des importations mondiales.

Plusieurs observations s’en dégagent :

— le profil de retard des élasticités-prix est ici plus court que celui obtenu a I’impor-
tation ; les modifications des prix ou du taux de change sont entiérement répercu-
tées sur les quantités exportées au bout de quatre trimestres ;

— sur la période 1967-1980, quel que soit le profil testé, la somme des €lasticités-
prix est proche de 0,8 ;

— D’élasticité-revenu est également stable (0,7 — 0,8) quelle que soit la sous période ;
les exportations américaines ne sont pas sensibles & 1’indicateur de tension sur les
capacités de production ;

— le test de Chow sur la stabilité des déterminants sur les deux périodes
1967-1975/1976-1984 conclut a leur stabilité ;

— enfin, la somme des élasticités-prix 4 I’exportation est toujours inférieure a la
somme des élasticités-prix a I’importation.

TABLEAU 6

Principaux résultats de ’équation d’exportation de produits manufacturés *

Impor, Cons- Rapport de prix PX/PMWOQO **
Périodes | mon- tant T SER |DW
diales < 0 -1 -2 -3 -4
67.3/804] 07 76 | - 07 03 | -o04 -08 |46 (11!
150 (185 | (-3 | 09 (-20
67.3/80.4| 0,7 1,5 -0,3 -0,2 -0,2 - 0,1 - 0,0 - 08 | 4,6 1,32
56)) (18,2) | (- 45 | (-6 | (- 108) [ (- 24 | (- 04
67.3/84.3| 0,7 7,9 - 04 - 0,3 — 0,2 - 0,1 - 0,0 -09 )46 |1,22
. (22,3)| 25.8){ (= 6,7) | (=96 | (- 155) | (- 3,00 | (— 0,0)
67.3/754|( 0,8 7,2 - 0,2 - 0,2 -0,2 - 0,1 - 0,1 - 08 |45 1,6 2
135 Aa7n) [ (-2 | (-42) | (- 10,00 | (- 2,7 | (- 09
76.1/843| 0,8 8,6 - 0,4 - 03 - 02 -0,1 - 0,0 - 1,144 [142
B2 (195 | (- 50 | (- 76| (-1.5 | (- 2,8 | (- 0,9

* Toutes les équations sont estimées avec la méthode des moindres carrés ordinaires

** PX/PMWO est le rapport du prix des exportations américaines de produits manufacturés au prix des importations
mondiales.

1. Degré du polynéme 3 ; nombre de retards : 2

2. . B 4

— Les chiffres entre parenthéses correspondent au T de Student.

— Le I est égal 4 la somme des élasticités prix (élasticité de long terme).
— Le SER est égal & Ia valeur de Pécart-type estimé des résidus.

— Le DW correspond au Durbin Watson.
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Comparant les résultats des équations d’importation et d’exportation sur I’ensemble
de la période 1967-1984 et les deux sous-périodes 1967-1975/1976-1984 on peut dire
en conclusion que I’équation d’exportation est plus stable que I’équation d’impor-
tation ; pour cette derniére un effet de ciseau se produit entre élasticité-revenu de
court terme et de long terme, qui ne remet pas en cause la valeur moyenne de
I’élasticité-revenu ; par contre I’élasticité-prix & I’importation augmente sur la période
récente et le délai de réaction se raccourcit.

Si I’on procéde ensuite & des exercices similaires en adoptant I’année 1980 (et non
plus 1975) comme date charniére, les tests statistiques permettent de conclure a la
stabilité de ’ensemble des parameétres (revenu et prix), 4 I’'importation comme a I’ex-
portation, sur ces deux périodes. Ainsi retrouve-t-on la conclusion centrale de R. Law-
rence [24], validée ici sur une période plus longue, d’aprés laquelle ’aggravation
massive du déficit des échanges de produits manufacturés depuis le début des années
quatre-vingts ne serait pas due & une modification structurelle de la compétitivité
américaine,

Déficit extérieur : y a-t-il dérapage ? Peut-il y avoir
« atterrissage en douceur ? »

Approximativement équilibrée au début des années quatre-vingts, la balance des
biens et services accuse depuis un déficit en progression rapide : 30 milliards en 1983,
90 milliards en 1984, de ’ordre de 130 milliards prévus pour 1985. Dans le prolon-
gement de P’analyse qui précéde, on propose maintenant d’étudier si ces chiffres spec-
taculaires s’inscrivent dans le prolongement des régularités antérieures telles qu’elles
ressortent des équations trimestrielles ; on sera alors en mesure d’avancer quelques
estimations du déficit prévisible sous diverses hypothéses conjoncturelles.

L’impact du dollar fort

L’ampleur de la réévaluation récente du dollar conduit & mettre en rapport le profil
des évolutions de prix 6 avec les résultats du commerce extérieur (graphiques 6 et
7). Trois observations se dégagent :

e I’évolution de la part des exportations manufacturiéres nord-américaines dans

le total mondial (en volume) semble d’abord parfaitement symétrique de celle du prix

6. Taux de change effectif pondérant les parités vis-3-vis des partenaires en fonction des coefficients de pondération
tirés du modéle MERM du FMI (source : annuaire IFS, FMI).
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GRAPHIQUE 6

Part des exportations manufacturiéres américaines dans les importations mondiales
(en volume au prix de 1980) et rapport de prix.

base 100
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v’ \ /
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1967 6 71 73 75 77 719 81 83 85

Source : CEPII, Banque de données CHELEM - Commerce international.

relatif & ’exportation, avec un décalage de quelques trimestres dans les retourne-
ments de 1975 et 1980 (ces données illustrent bien siir, sous un autre angle, les résul-
tats des tests économétriques) ; le niveau atteint annule fin 1984 les progrés enregis-
trés de 1972 a 1975, selon un mouvement compatible avec la hausse du prix relatif
intervenant entre 1980 et 1984 ;

¢ on notera néanmoins la stabilisation de cette part de marché a ’exportation de
1983 : 14 1984 : 3 alors méme que le prix relatif continue 4 augmenter a vive allure ;
cette performance des exportations a surpris les observateurs et n’est pas encore bien
comprise ; certains ont mis en avant la reprise de certains compartiments du marché
mondial ot les Etats-Unis sont bien placés (marché mexicain, marché est-asiatique ;
matériel de bureau). On peut aussi relativiser la signification de cette « performance »
de fait jamais la part des exportations nord-américaines dans le total mondial n’a
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GRAPHIQUE 7

Part des importations manufacturiéres américaines dans le PIB
(en volume au prix de 1980) et rapport de prix.
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Source ;: CEPII, Banque de données CHELEM - Commerce international.

été aussi durablement basse (comparer les huit trimestres 82

84 : 3 et les trois trimestres 71 : 4 & 72 : 2) alors méme que le handicap de prix reste

en niveau inférieur au, moins de 10 % & celui des années 1970 et 1971 7 ;

e la relation graphique entre la pénétration du marché intérieur et le prix relatif
a 'importation (graphique 7) est moins pure puisqu’elle incorpore un effet de ten-
dance (que capte, dans I’équation économétrique, 1’élasticité-revenu) ; il est donc
difficile d’interpréter ici la progression spectaculaire du ratio qui tranche avec la

tendance haussiére modérée caractéristique des années soixante-dix.

7. Au-deld d’incertitudes statistiques toujours possibles sur les prix récents du commerce extérieur, ces données soulé-

vent aussi ’éventualité d’un changement trds récent dans la structure des retards.
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GRAPHIQUE 8
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Comparaison de I’évolution des échanges constatés sur la période 1980-1984
et des échanges prévus grice aux relations estimées.

En milliards de dollars
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Un gonflement accéléré des exportations et des importations

L’analyse des données récentes peut précisément &tre enrichie en les comparant
aux résultats que donnent les équations économétriques précédemment exposées (gra-
phiques 8). Conformément au diagnostic antérieur, ces équations « passent bien »
depuis le début des années quatre-vingts mais révélent une propriété supplémentaire
pour 1983 et 1984 : de fait la régression surestime les résultats de 1983 et sous-estime
ceux de 1984 et ceci de maniére similaire & 1’exportation et 4 I'importation ; de ce
fait le profil réel de ces deux années apparait dominé par une progression beaucoup
plus soutenue que celle prévue par les équations. Conjuguées, ces deux erreurs se
compensent au niveau du solde ; elles suscitent en revanche une incertitude impor-
tante puisque I’on ne peut dire & ce stade si ces tendances nouvelles vont se prolon-
ger (conduisant A terme 3 une nouvelle modification des équations comme celles dia-
gnostiquées précédemment) ou si, aprés les écarts de 1983 et 1984, I’on va revenir
aux régularités antérieures. C’est cette seconde hypothése, conservatoire, que I’on
adopte pour se livrer enfin 4 une projection de la balance sous diverses hypothéses
concernant la conjoncture américaine et ’environnement international, dans les
années a venir.

Des perspectives inquiétantes

On avait, au début de cette étude, évoqué la controverse opposant aux Etats-Unis
ceux des économistes confiants dans les effets d’un retour a une plus juste parité
du dollar et ceux convaincus de la nécessité d’une politique industrielie active pour
restaurer 1’équilibre de la balance des échanges manufacturiers. Il est intéressant de
conclure cette étude en examinant les enseignements de nos équations face a cette
question. En effet, la stabilité des relations économétriques dans la période récente
est une référence précieuse pour estimer quelques ordres de grandeur. En particu-
lier, elle conduit 4 exclure sans hésitation des raisonnements parfois avancés d’apres
lesquels la revitalisation de I’industrie américaine serait déja suffisante pour impri-
mer des tendances nouvelles plus favorables en matiére d’échanges extérieurs. Qu’une
telle évolution soit possible & moyen-long terme reste une question ouverte ; elle est
sans objet pour le court-moyen terme qui nous sépare de la fin de la décennie.

Les hypothéses et les résultats sont décrits dans I’encadré pour les années 1985 et
1988 (encadré p. 32). Les déficits manufacturiers (en dollar 1980) s’échelonnent en
1988 entre 40 et 150 milliards de dollars. Commentons ces chiffres plus précisément :

® en I’absence de dévaluation, la tendance des années 1982 et 1984 se poursuit
continfiment en situation de croissance (3 % aux Etats-Unis, 5 % pour le reste du
monde), et le déficit atteint 150 milliards de dollars (exercice A). Avec ces mémes
hypothéses de croissance, une dévaluation brutale de 20 % provoque des résultats
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tout 2 fait traditionnels : ’amélioration intervient avec quelque retard (a cause des
élasticités négatives dans les premiers trimestres) ; elle permet un rétablissement signi-
ficatif de la balance (exercices B et C) dont 40 milliards s’expliquent par la diminu-
tion des importations et 30 milliards par I’expansion accélérée des exportations. Mais
P’avantage de prix donné par la dévaluation n’opére qu’une fois pour toutes : aprés
que des effets bénéfiques aient été enregistrés entre 1986 : 2 et 1987 : 2, les tendan-
ces & la dégradation reprennent le dessus ;

® un autre exercice (D) examine alors ’impact d’un glissement continu de la parité
(similaire dans son principe a celui de 1971/1976) ; dans ce cas, la tendance 4 ’amé-
lioration est durable ; néanmoins, le déficit en 1988 est encore de 82 milliards, c’est-
a-dire de méme ampleur qu’en 1984 ;

¢ conservant les mémes hypothéses pour le reste du monde (5 % de croissance
par an) et pour I’évolution de la compétitivité-prix (10 % de dévaluation continue
par an a partir de 1986), I’exercice E permet de tester la sensibilité du solde manu-
facturier 4 la croissance américaine. Ainsi une baisse de 2 points de croissance du
PNB par an améliore le solde américain de 40 milliards en 1988 ;

¢ enfin, dans le cas d’un cycle accusé aux Etats-Unis et d’une dévaluation brutale
de 20 % du dollar répercutée i I’exportation et & I’importation, les résultats sont
équivalents (exercice F) fin 1988 & ceux obtenus dans le cas d’un fort différentiel
de croissance entre les Etats-Unis et le reste du monde.

Au total, donc, la stabilité des équations de commerce extérieur est un guide utile
pour la question fortement controversée du déficit extérieur a venir des Etats-Unis.
On pouvait, il y a dix-huit mois [24], envisager raisonnablement un « atterrissage
en douceur » fondé sur une dévaluation progressive et lente du dollar ; mais cette.
perspective optimiste s’éloigne peu 3 peu du fait de I’ampleur croissante du déséqui-
libre & corriger. Les projections que I’on a pu réaliser montre en effet la pérennité
des déficits massifs dans la plupart des hypothédses macro -économiques « moyen-
nes ». Le systéme politique américain peut-il résister dans cette perspective 4 Ia montée
des pressions protectionnistes ? De tels déficits conduisent les Etats-Unis 4 un fort
endettement : sont-ils perpétuellement financables 8 ? Ou bien des ajustements
macro économiques brutaux s’imposeront-ils ? Et dans ce cas prendraient-ils la
forme, encore peu probable aujourd’hui, d’une baisse violente du dollar ou d’une
récession accusée de I’économie américaine ? Ces questions — auxquelles la pré-
sente étude n’avait pas pour but de répondre — domineront sans doute la conjonc-
ture internationale des deux années A venir.

8. C’est la question discutée phus précisément dans [8].

31



Les différentes hypothéses sur la croissance et les prix

Pour utiliser en prévision les équa-
tions de commerce extérieur de pro-
duits manufacturés des Etats-Unis,
présentées dans les tableaux 3 et 6,
il est nécessaire de faire des hypothé-
ses sur :

— la croissance en volume du PNB
américain ;

— la croissance en volume des
importations mondiales ;

— I’évolution du dollar et la réper-
cussion de ces évolutions sur les prix
a 'importation et & I’exportation.

® Les quatre premiers exercices (A,
B, C, D) reposent sur les mémes
hypotheéses de croissance en volume
(croissance du PNB américain : 3 %
par an ; croissance des importations
mondiales : 5 % par an) et se diffé-
rencient par 1’évolution de la
compétitivité-prix :

Exercice A : stabilité des prix.

Exercice B : dévaluation du dollar
de 20 % se réalisant une fois pour
toutes le premier trimestre 1986,
entrainant une hausse de 20 % des
prix a I’'importation.

Exercice C : dévaluation du dol-
lar de 20 % se réalisant une fois pour
toutes le premier trimestre 1986,
entrainant une hausse de 20 % des
prix a I’importation et une baisse de
20 % des prix 4 I’exportation.

Exercice D : dévaluation continue
du dollar de 10 % par an.

© Dans les deux autres exercices (E
et F), les hypothéses de croissance
sont aussi modifiées :

Exercice E :
— croissance du PNB américain :
1 % par an ;
— croissance des importations mon-
diales : 5 % par an.
— dévaluation continue du dollar de
10 % par an.

Exercice F :
— croissance du PNB américain :
1985:1% ;1986: — 2 % ; 1987 :
0% ;1988 :2 % ;
— croissance des importations mon-
diales : 2 % par an.
— dévaluation du dollar de 20 % se
réalisant une fois pour toutes le pre-
mier trimestre 1986.
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En milliards de dollars
30 . T
Balance manufacturiére en volume (prix de 1980)
sous différentes hypothéses de croissance et de prix.
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Conclusion

La présente étude avait pour but de caractériser I’évolution récente et les perspec-
tives proches de la balance commerciale des Etats-Unis. De nombreuses imperfec-
tions subsistent qui feront I’objet d’approfondissements. Malgré ces limites quatre
résultats méritent déja d’étre mis en relief :

* P’étude descriptive des échanges extérieurs (orientation géographique, poids de
produits haute technologie) suggére I'idée d’un engagement des Btats-Unis insuffi-
sant dans les industries de haute technologie et/ou d’un repli excessif dans les indus-
tries de moyenne technologie ; en conséquence il est légitime de parler dans cette
optique d’une détérioration structurelle de la compétitivité, particuliérement sensi-
ble vis-a-vis des pays d’Asie ;
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® mais ce constat est souvent obscurci par les effets positifs exercés sur le com-
merce des Etats-Unis par la dévaluation du dollar : la décennie soixante-dix enregis-
tre & cet égard une restauration significative des positions commerciales nord-
américaines. Toutefois cette restauration reste relative : la spécialisation ne se ren-
force pas dans les secteurs de pointe ;

¢ il n’est donc pas surprenant dans ce contexte que la période récente soit mar-
quée par une stabilité des déterminants des échanges extérieurs au cours du cycle ;
une incertitude demeure néanmoins sur ’année 1984 marquée par une progression
des importations comme des exportations plus rapide que ne le laisseraient penser
les équations ;

¢ enfin, la stabilité des équations de commerce extérieur permet de se livrer 4 quel-
ques projections montrant ’ampleur des impulsions nécessaires pour restaurer la
balance commerciale. En I’absence de différentiel de croissance négatif par rapport
4 I’environnement international, la seule dévaluation du dollar repousserait le réta-
blissement de la balance a un horizon éloigné.
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ANNEXE 1

Découpage géographique en 10 zones & partir des 32 zones CHELEM

Zone CHELEM Détail des pays
Etats-Unis ................ Y compris Porto-Rico
Canada

Europe (EUR) :

France ................... Y compris Monaco, a I’exclusion des départements
et territoires d’Outre-mer

UEBL...........c.ovov... Belgique, Luxembourg

Allemagne fédérale

Italie

Pays-Bas

Iles britanniques........... Royaume-Uni, Eire

Autres pays industrialisés (AP :

Pays scandinaves .......... Suéde, Norvége, Danemark, Islande, Finlande
Pays alpins ............... Autriche, Suisse, y compris le Liechtenstein
Europe méridionale . ....... Espagne, Portugal, Gréce, Turquie, Yougoslavie,

Israél, Chypre, Maltre, Gibraltar, Europe n.d.a.
Autralie, Nlle-Zélande
Japon

Ameérique Iatine (AML) :

Amérique OPEP .......... Vénézuéla, Equateur

Mexique

Brésil

Auires pays d’Amérique latine

OPEP :

Afrique du nord OPEP .... Algérie, Lybie

Moyen-Orient OPEP....... Irak, Arabie saoudite, Emirats, Iran

Asie du sud OPEP ........ Indonésie

Afrique noire OPEP....... Nigeria, Gabon

NPI d’Asie (ASDVR) ..... Corée du sud, Hong-Kong, Singapour, Taiwan
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Autres PVD (APVD) :

Afrique du sud

Afrique du nord non OPEP Maroc, Tunisie, Egypte, Soudan

Moyen-Orient non OPEP... Spyrie, Liban, Jordanie, Yémen nord, Yémen sud
Autres pays d’Asie du sud.. Y compris I’Océanie n.d.a.

Afrique noire non OPEP

Inde

Est :

Union soviétique

Europe centrale ........... Albanie, Allemagne démocratique, Bulgarie, Hon-
grie, Pologne, Roumanie, Tchécoslovaquie

Chine .................... Y compris Corée du nord

Indochine................. Vietnam, Cambodge, Laos
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ANNEXE 2
Haute technologie : problémes de nomenclature

De nombreux problémes se posent pour définir les produits haute technologie.
Plusieurs organismes internationaux ont proposé une définition, a partir de la nomen-
clature CTCI ; le critére retenu est le plus souvent la part des dépenses en recherche
et développement dans la valeur ajoutée. Les principales différences entre ces nomen-
clatures résident dans la présence ou I’absence de I’'industrie automobile, et dans
la quantité de produits chimiques retenus. Dans le cadre de notre étude, le probléme
suivant concerne le passage entre la nomenclature CTCI et la nomenclature CHE-
LEM. Celle-ci est relativement agrégée (78 produits dont 48 produits manufacturés)
et parfois seule une partie d’une catégorie CHELEM peut &tre considérée comme
produit haute technologie.

C’est pourquoi deux définitions haute technologie sont retenues ici :

— HT1, sigle utilisé dans les graphiques, correspond a une définition trés stricte
des produits haute technologie : ce sont les produits appelés dans le texte « a haute
intensité technologique » ;

— HT2, inclut HT1 et un certain nombre de produits & « moyenne intensité tech-
nologique » ;

— dans une derniére catégorie, on regroupe 1’ensemble des produits manufacturés
qui ne sont pas inclus dans HT2.

CI—?];SEM Catégorie de produits
BA Ciment, chaux et platre
BB Céramiques, tuiles et briques
BC Verres, vitres et verreries
CA Produits sidérurgiques
CB Produits de la premiére transformation du fer,
de la fonte et de 1’acier Autres
CcC Métaux non ferreux produits
DA Produits de la filature et du tissage manu-
DB Vétements de confection facturés
DC Vétements de bonneterie
DD Tapis et autres textiles & usage final
DE Cuirs, fourrures et chaussures
EA Articles en bois
EB Meubles et accessoires
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HT2

EC
ED
EE
FA
FB

FC

FE

FG
FH
FI

FJ
FK

FL
FM

FO
FP
FQ
FR
FS

FU
Fv
Fw

GA
GB
GC
GD
GE
GF
GG
GH
GI

Pites A papier, papiers et carton
Produits de I'imprimerie et de I’édition
Articles manufacturés divers n.d.a.
Produits de la grosse chaudronnerie
Articles métalliques, produits de la

meécanique générale
Moteurs, turbines, pompes et machines
n.d.a.

Machines et matériels agricoles

Machines-outils

Appareils de manutention et d’extraction
Machines spécialisées pour industries particuliéres
Armements

Appareils et instruments de mesure

et de précision

Horlogerie

Appareils d’optique, de photographie et
de cinéma

Composants électroniques
Produits de I’électronique grand public
Matériel de télécommunication

Machines de bureau, matériel informatique
Appareils électroménagers
Gros matériel électrique

Appareils et fournitures électriques ____
Eléments de véhicules automobiles
Automobiles particuliéres, motocycles, cycles
Véhicules utilitaires, autres matériels terrestres
Navires et bateaux

Produits de la construction aéronautique

et spatiale

Produits de la chimie minérale de base

Engrais et produits chimiques pour I’agriculture
Produits de la chimie organique de base
Peintures, laques, vernis et colorants

Produits de toilette, savons et parfums
Produits pharmaceutiques

Plastiques, fibres et résines
Articles en matiéres plastiques
Articles en caoutchouc

HT1
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ANNEXE 3

Test de Chow

Le principe du test de Chow — ou test de stabilité — est de vérifier la robustesse
structurelle de I’ensemble des parameétres d’une équation au cours de différentes sous-
périodes. Ici deux tests sont effectués :

1) Stabilité de I’équation estimée sur la période 67 : 3 — 84 : 4 et les deux sous-
périodes 67 : 3 — 75 :4et76:1 — 84 : 4.

Equations d’importation :

Tableau 6 : équations 2, 3 et 4.
Le coefficient de Chow calculé vaut 2,8.
La stabilité de I’ensemble des coefficients est rejetée & 95 %.

Tableau 7 : équations 2, 3, 4 (sans variable de tensions) le coefficient de Chow cal-
culé vaut 1,0. La stabilité de I’ensemble des coefficients est acceptée a 99 %.

Equations d’exportation :
(la période d’estimation s’arréte en 84 : 3).

Tableau 8 : équations 2, 3, 4.
Le coefficient de Chow calculé vaut 2,1. _
La stabilité de I’ensemble des coefficients est acceptée a 95 Y.

2) Stabilité de I’équation estimée entre les périodes 67 : 3 —80:4et67:3/84: 4
(généralisation du test- de Chow) :

Equations d’importation :

Tableau 6 : équations 1 et 2.
Le coefficient calculé vaut 0,8.
La stabilité de I’ensemble des coefficients est acceptée & 99 %.

Equations d’exportation :
(la période d’estimation s’arréte en 84 : 3)

Tableau 8 : équations 1 et 2.
Le coefficient calculé vaut 0,6.
La stabilité de I’ensemble des coefficients est acceptée & 99 Y.
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